FRANK DIETRICH. FACHMAKLER.

Leitfaden fiir die
Berufsunfahigkeits —/ Dienstunfihigkeitsabsicherung.

Hinweise und Tipps zum Thema private Einkommenssicherung/Statussicherung. Nie wieder von
vorne anfangen missen wenn Krankheit oder Unfall es unmdéglich machen, das Leben wie gewohnt
weiterfiihren zu kdnnen. Verdndert sich der Tagesablauf um mehr als 50 % so ist im Sinne der
Berufsunfahigkeit zu prifen, beurteilt der Dienstherr Dienstunfahigkeit, so gibt es sofort Rente.
Neben dem Rentenbezug in beiden Fallen besteht die Moglichkeit, die bisherige oder eine andere
Tatigkeit auszufiihren und die Rente zusétzlich zu erhalten.

ALLE KENNEN DEN
PREIS —

NIEMAND ABER DEN
WERT SEINER
ABSICHERUNG

Frank Dietrich (Dipl.-kfm.) Tel.: 0331 - 74037334
GroRRe Weinmeisterstr. 63 f Fax: 0331 - 97933729
14469 Potsdam Office@Frank-Dietrich-Fachmakler.de

Geld regiert die Welt - bitte bleiben Sie regierungsfahig!
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o Online beraten.
o der erste Beratungstermin.
o der zweite Beratungstermin.
o der finale Beratungstermin.
o zu mir, Frank Dietrich.
o weitere Informationen.

Beratungsphilosophie/Vorstellung.

Meine Beratung unterscheidet sich sehr von denen meiner Kollegen. Die Pramisse ist, Sie
,mindig” zu machen. Wiirden Sie sich heute Versicherungsschutz suchen, wiirde ihre
Entscheidung auf Grundlage dessen fallen, was Sie bisher wissen. Wird dieses Wissen
vermehrt, dndern sich die Pramissen und es wird eine andere Entscheidung werden. lhre
personliche Entscheidung! Fachwissen fir die Entscheidung zu vermitteln ist die Philosophie
meines Handelns. ,Gute Ratschlage” oder Empfehlungen gibt es woanders, auch wenn Sie
nicht danach fragen.

Ich bin seit Giber 30 Jahren auf die Private Krankenversicherung, die Absicherung der
Arbeitskraft und seit 2005 auch auf die private Pflegezusatzversicherung spezialisiert.

Der PremiumCircle Deutschland (PCD), dem .OOO®

mich seit ca. 14 Jahren angehore, hat eine 5 -

Vielzahl von Anbietern in diesen drei P Fremium C Irc I e
Bereichen bei der Formulierung und
Erarbeitung leistungsfahiger Tarife beraten Offizielles Mitglied im PremiumCircle
und unterstitzt.

Die detailgetreue der Analysen des PCD habe ich nirgends in letzten 30 Jahren auch nur
anndhernd wieder gefunden. Standig Weiterbildung im Versicherungsrecht, in
medizinischen und juristischen Zusammenhangen sind Verpflichtung der Mitglieder und
Garant fir Aktualitat und Fachwissen, welches ihm in der Beratung fiir eine eigene
Beurteilung zur Verfligung gestellt wird.

Vertragliche Formulierungen kénnen in ihrer Tragweite kaum eingeschatzt werden. Das
andert sich, wenn Leistungsbeispiele des eigenen Bestandes zur Erklarung verwendet
werden. Welche Formulierungsleistungen begriindet und was Marketing und Werbung ist,
sollen Sie unterscheiden lernen.

Ich bedanke mich schon jetzt fir Ihre Aufmerksamkeit.
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Warum versichern?

Jeder Mensch hat im Leben etwas erreicht.
Das erreichte ist abzusichern, um nicht
immer wieder neu anfangen zu missen,
sofern dann maoglich.

Versichert wird der Alltag, wie er ohne
Beeintrachtigung der Gesundheit gelebt
werden konnte. Der Name
Berufsunfahigkeitsversicherung ist falsch.

Schiiler, Studenten, Hausfrauen und
Hausmanner sind versicherbar. Sie haben
kein Beruf und kein Einkommen trotz dessen
viel zu verlieren.

Verliert ein Kind seine Lernfdhigkeit durch eine schwere Erkrankung, wechselt vom
Gymnasium auf eine Sonderschule, so verandert sich der Status und der gewohnte
Tagesablauf. Eine solche Verdanderung kann auch infolge der Isolation durch das Virus
entstehen.

Ratschladge, eine solche Absicherung erst nach ergreifen eines Berufes zu treffen, ist dumm
und falsch. Als Kind, wenn die Gesundheit noch ungetriibt ist, keine beruflichen Risiken zu
bewerten sind, geht es am glinstigsten. Meldepflichten, wenn es ins Studium oder in eine
Leere geht, man fir langere Zeit ins Ausland mochte oder einen Beruf ergreift, der nicht
versicherbar ist, gibt es nicht.

Ein aktueller Hinweis:

Die Coronapandemie hat vielen Menschen ein behordliches/gerichtlich angeordnetes
Tatigkeitsverbot gebracht. Wer richtig gewahlt hat, tragt in seinem Vertrag eine dafir
wirksame Infektionsklausel.

Ohne die Erkrankung des Versicherten kann die Klausel nach sechs Monaten Dauer einen
Leistungsfall ausldsen. Die ,Experten”, wie sie in der Presse regelmalig tituliert worden,
hatten davon keine Ahnung. Es stellt sich immer wieder die Frage, wie man einen Experten
definiert. Meistens ist es nicht das Fachwissen sondern das Marketing, welches ihn dazu
macht. Wer selber liest, ist jedem Vergleich dritter gegentiber im Vorteil.
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Mindestkriterien:

Die Berufsunfdhigkeitsversicherung setzt sich aus einer Kette von Bestimmungen, die im
Leistungsfall bei Antragsstellung nacheinander gepriift werden, zusammen. Jedes einzelne
Glied dieser Bestimmungskette muss bei der Priifung halten.

Die Beurteilung, welche Formulierungen der Prifung im Sinne des Versicherten standhalten,
was Marketing ist und ob es sich um Hintertirchen und FuBangeln Vertragstext handelt, ist
Grundlage fiir den personlich richtigen Tarif.

Fakten:

Die Versicherung ist kein hundertprozentiger Garant, Leistungen zu erhalten. Zu viele
Regulative, gemeint sind unklare Begriffe, die sich unterschiedlich auslegen lassen, sind der
Grund dafiir. Der Grund fir Nichtzahlungen, denn das ist die Behauptung vieler Kritiker, liegt
nicht darin, dass der Vorgang abgelehnt wird.

Er wird abgelegt. Uber 32 % der erkrankten, die meist der finanziellen Lage ohne Hilfe und
auch ohne fachlich kompetente Unterstiitzung eines Anwaltes die Kommunikation mit dem
Versicherer aufnehmen, sind nicht der Lage, zu belegen, dass ihre Tatigkeit sich um tber 50
% verandert hat.

Der noch groRere Teil beendet die Kommunikation der vielen Nachfragen des Versicherers
liegen.

Ich habe seit vielen Jahren Kunden begleitet, die auf Empfehlung von Arzten, meist
Neurologen zu mir kamen und mich um Hilfe baten, die Rente durchzusetzen. Da ich keine
Endkunden direkt beraten darf, unterstitzte ich den jeweils betreuenden Vermittler in
dieser Aufgabe. Die dadurch erlangten Kenntnisse in der Rechtsprechung, die immer wieder
geilibten Fahigkeiten in der Beurteilung von Krankheitsbildern und deren Auswirkung auf
Berufsbilder starken die Kompetenz starker als jede Schulung.

Gut gewahlter Versicherungsschutz, eine kompetente Begleitung im Leistungsfall und im
Hintergrund eine Rechtsschutzversicherung lassen die Wahrscheinlichkeit, die versicherte
Leistung zu erhalten auf 80 % steigen.

Ohne eine solche Absicherung zu Leben ist natlirlich moglich, nicht aber empfehlenswert.

Die staatliche Absicherung in Form der Erwerbsminderungsrente mit ihrer abstrakten
Verweisung orientiert sich weder an ihrem Berufsbild, dem Gelernten, ihren Fahigkeiten und
Kenntnissen, noch an ihrem Einkommen. Uber 47 % der Antragsteller wenn im Laufe der
ersten zwei Jahre, dann bereits finanziell ausgehungert, abgelehnt.
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Tarifmerkmale

Viele Vermittler und Berater unterschlagen der Beratung verschiedene Tarifmerkmale, da
dadurch der Beitrag steigt.

Sie haben vor der Beratung bereits beschlossen, welcher Beitrag vom Interessenten
wahrscheinlich akzeptiert wird und geben ihm durch diese vorherige Entscheidung nicht die
Moglichkeit, selbst zu wahlen.

e Bitte beachten Sie die Moglichkeit einer dynamisierten Rente im Leistungsfall. Wer
lange Zeit krank ist und die Rente bezieht, wird dieses Tarifmerkmal sehr schatzen.

e Beachten Sie die Moglichkeit eine Arbeitsunfahigkeitsklausel. Diese bietet die
Moglichkeit aus dem Vertrag der Berufsunfahigkeitsversicherung bei Krankschrift
(Gelber Schein), je nach Voraussetzung beim Anbieter die Rente in Form eines
Tagegeldes zu erhalten. Ein Anbieter verzichtet nach sechs Wochen sogar auf die
Beitrdge der Absicherung selbst.

Ob diese Absicherung fiir Sie von Interesse ist, miissen Sie selbst entscheiden. Gern erldutere
ich Ihnen an erlebten Beispielen, die Auswirkungen einer solchen Klausel im Leistungsfall.
Geschaffen wurde die Klausel bei die Arbeitsunfahigkeit, definiert in den Bestimmung des
Tagegeldes und damit aus der Krankenversicherung kommend eine andere Definition in der
Berufsunfahigkeit hat.

Die Berufsunfihigkeitsversicherung gehort zu Lebensversicherung. Da beide Begriffe anders
definiert sind konnte es in der Vergangenheit immer wieder vorkommen, dass keiner von
beiden fir den Versicherten zahlt, diese aber fiir beide die Pramien.

Die konkret ausgetibte Tatigkeit/Zeitraum? Die konkret ausgelibte Tatigkeit / dauerhaft!

Arbeitsunfiahigkeit Berufsunfihigkeit

Arbeitsunfahigkeit besteht wenn der Versicherte zu 100 % nicht minder Lage ist, seine
bisherige Tatigkeit ohne Gefahrdung der Gesundheit auszuiiben. Berufsunfahigkeit besteht
bei Minderung der Arbeitskraft von Gber 51 % mit einer Dauer von mindestens sechs
Monaten.
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Es gibt kaum etwas auf dieser Welt,
das nicht irgend jemand ein wenig
schlechter machen und etwas billiger
verkaufen kdnnte, und die Menschen,
die sich nur am Preis orientieren,
werden die gerechte Beute solcher
Machenschaften.

Es ist unkliug. zu viel zu bezahlen. aber
es ist noch schilechter, zu wenig

verlieren Sie etwas Geld, das ist alles.
VWenn Sie dagegen zu wenig bezahlen.
verlieren Sie manchmal alles, da der
gekaufte Gegenstand die ihm

Das Gesetz der Wirtschaft verbietet es.
fir wenig Geld viel Wert zu erhalten.

Nehmen Sie das niedrigste Angebot an,
muissen Sie fUr das Risiko, das Sie
eingehen. etwas hinzurechnen.

Und wenn Sie das tun, dann haben Sie
auch genug Geld, um fur etwas
Besseres zu bezahlen.

John Ruskin
engl. Sozialreformer (1819-1900)

Zu bezahlen. Wenn Sie zu viel bezahlen.

zugedachte Aufgabe nicht erflllen kann.

Beamte auf Widerruf haben keinerlei
Versorgungsanspriche an ihren Arbeitgeber,
auch nicht, wenn sie im Dienst ihre
Arbeitskraft verlieren.

Sie tragen das hochste Risiko, alles von
heute auf morgen verlieren zu kénnen.
Beamte auf Probe erlangen mit dem
Statuswechsel Versorgungsanspriiche wie
auch die Kollegen die auf Lebenszeit der
Beamte werden.

Unterschieden wird in echte und unechte
Dienstunfahigkeitsklauseln. Der Unterschied
ist leicht erklart.

Bei den unechten Klauseln ist nicht die Beurteilung durch den Dienstherrn, ob Dienstfahig-

keit vorliegt der MaRstab, den Leistungsfall zu begriinden.

Der Versicherer wird entscheiden, wenn er alle dafiir notwendigen (?) Auskiinfte erhalten
hat. Es ist wie in der Berufsunfihigkeitsversicherung. Das macht kein Sinn und ist demnach

nicht empfehlenswert.

Wie finde ich den personlich richtigen Versicherungsschutz?

Bei der Absicherung gehdéren
grundsatzlich zusammen in einen
Vertrag.

Begonnen wird mit den Anbietern,
die die klar formuliertesten
Bestimmungen am Markt anbieten.

Ist die Auswahl getroffen, wird
geprift, ob der Anbieter auch eine
echte Dienstunfahigkeitsklausel
anbietet.
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Diese ermoglicht eine anteilige Rente, wenn die Minderung der Arbeitskraft noch unter 50
%, begriindet durch Krankheit oder Unfall eingeschrankt ist.

Bei Beamtenanwartern, die noch keinerlei Anspriiche erworben haben, empfiehlt es sich
zwei Vertrage abzuschlielen. Der zweite, wesentlich kleinere und kurzlaufende Vertrag
kostet in der Regel nicht sehr viel mehr als 10-15 €. Seine Aufgabe ist es die Differenz von
der begrenzten Absicherung des eigentlichen Vertrages zum tatsachlichen Einkommen
abzusichern.

(Die ,,Unabhangigen e.V. in der Polizei“ bieten ihren Mitgliedern tGiber uns Sonderkonditionen in der
Berufsunfahigkeitsversicherung wie auch in der privaten Krankenversicherung an).

Die Beratung:

Bevor wir die Beratung starten kdnnen, sollten wir priifen, ob sie versicherbar sind. Aus
diesem Grunde werde ich Ihnen nach unserem ersten Telefonat Fragebégen, die sich digital
bearbeiten lassen, mit der Bitte um Bearbeitung Gbersenden.

Die Daten werden nicht weitergeleitet und dienen ausschlieRlich der Vorbereitung der
Beratung.

Der Gesetzgeber verlangt zusatzlich eine Datenschutzerkldrung, einen Maklervertrag und
eine Vollmacht. Diese werden ausschlieflich flr die Beratung der Berufsunfahigkeit
vereinbart.

Zusatzlich erhalten Sie:

e diesen Leitfaden,

e sofern Sie gesetzlich versichert sind, ein Formular zur Beantragung einer Kopie der
gelistet Behandlungsdaten. Privat Versicherte beantragen diese Daten bitte selbst. Je
nach Kasse, sind die Aufbewahrungsfristen unterschiedlich. Ein Telefonat oft schon
aus.

e Eine Tatigkeitsbeschreibung, denn wir versichern Sie und nicht irgendjemanden, der
dieselbe (berufliche) Bezeichnung tragt. Der Versicherungsschutz muss individuell
passend sein. Wenn Sie von der Stange kaufen wollen, gehen Sie ins Internet.

Haben Sie Kollegen, Bekannte oder Freunde mit denen Sie das Thema diskutieren? Lassen
Sie sie doch an der Beratung teilnehmen! Sehr gerne begriiRe ich mehr an Fragen oder auch
Bedenken zum Thema Berufsunfahigkeitsversicherung.
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]
Der Grund fiir diese Recherche ist einfach:

Wir alle haben von dem sogenannten TK-Skandal gehért. Arzte rechnen Diagnosen als
gesichert ab, da Verdachtsdiagnosen nicht bezahlt werden. Wer als Arzt also nicht
verhungern will, folgt logischerweise diesem Anreiz.

In der Auflistung finden sich die Namen von Behandlern, Arzten und deren Diagnosen. Bitte
lassen Sie mir diese vor der Beratung zukommen. Finde ich Diagnhosen, die fiir den
Versicherer relevant sind, sollten wir diese vor der Beratung noch besprechen.

Entsprechen diese Diagnosen, wie es leider immer ofter vorkommt, nicht der Wahrheit,
wenden wir uns an den entsprechenden Arzt und bitten um Korrektur.

Sehr oft kommt es dabei zu Problemen und Diskussionen. Gerne helfen wir an dieser Stelle
weiter. Sie haben Rechte und wir kennen sie.

Online beraten!

Ablauf/Vorgehensweise

Die Beratung wird online erfolgen.
Das hat mehrere Vorteile:

Alle Daten sind standig und in aktueller
Form greifbar, je nachdem welcher
Sachverhalt gefragt wird oder zu erlautern
ist.

Termine sind sehr flexibel vereinbar. Die Erfahrung hat gezeigt, dass bei dieser Form der
Beratung die Aufmerksamkeit gegenliber den Inhalten ungestorter ist, als im personlichen
Gesprach.

Der erste Beratungstermin:

e Esist mir wichtig zu erfahren, welchen Kenntnisstand Sie haben.
e In der ersten Stunde werden lhnen wichtige Bewertungsgrundlagen erlautert.
Welche Tragweite verschiedener Formulierung im Leistungsfall wird mithilfe realer
Leistungsfille verdeutlicht.
e Eine Bedarfsanalyse, die in konkreten Angeboten endet, schliel3t sich an.
e

© 2021 Frank Dietrich / Nachdruck und jegliche weitere Verwendung nur mit schriftlicher Genehmigung
Alle Angaben nach bestem Wissen, aber ohne Gewéhr

© Copyright FRANK DIETRICH. FACHMAKLER.



FRANK DIETRICH. FACHMAKLER.
e

e Sie erhalten eine Gesprachszusammenfassung in ausfihrlicher Form.
e Ein neuer Termin wird am Ende des Gespraches vereinbart.

Der zweite Beratungstermin:

e Welche Fragen haben sich bei der Durchsicht der Unterlagen ergeben?

e Die Vertragsbestimmungen der einzelnen Anbieter werden mithilfe der einfach
dargestellten Protokolle durchgesprochen. Welche Alleinstellungsmerkmale haben
welche Anbieter? Was passt am besten zu lhnen?

e Welches Angebot ist von Interesse und welches wird eher verworfen? Mindestens
drei Angebote sollten konkretisiert und beim Versicherer angefragt werden.

e Wieder gibt es eine Gesprachszusammenfassung.

e Ein folgender Beratungstermin wird vereinbart.

Der finale Beratungstermin:

e die besprochenen Tarife wurden zwischenzeitlich angefragt und die Ergebnisse liegen
vor. Die finale Auswahl kann erfolgen.

e Der Antrag wird erfasst und danach versendet.

e Nach Erhalt des Versicherungsscheins wird der abschliefende Termin vereinbart.

e Stimmen die policierten Inhalte? Ist alles korrekt ibernommen worden?

Natiirlich bleiben wir danach im Kontakt.

Sie erhalten eine Dokumentation des gesamten Vorgangs. Dazu gehort auch ein Protokoll
des Versicherungsschutzes in aller Ausfiihrlichkeit, welches man als Betriebsanleitung
betitelten konnte.

An dieser Stelle weise ich darauf hin, dass das Risiko der Pflegebedirftigkeit an das Thema
angrenzt. Die Pflegezusatzversicherung ist auch fiir junge Familien, deren Familienplanung
nicht abgeschlossen ist, dringend zu empfehlen.

Uber die Einzelheiten sprechen wir gern ausfihrlicher. Auch in diesen Bereichen herrscht am
Markt nur sehr wenig Wissen.

Das ist die Grundlage einem Leistungsfall unversichert gegeniliberzustehen. Ich werde sie
ansprechen.

Das schuld ich Ihnen.
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Zu mir, Frank Dietrich.

Nach dem Abitur studierte ich Jura bis zum
ersten Examen und danach Betriebswirtschaft
bis zum Diplomkaufmann.

Mein groles Interesse fiir die Medizin hat mich
in die Lage versetzt, medizinische Befunde oder
MRTs verstehen und bewerten zu kénnen. Ich
stamme aus einer Arztfamilie ab.

3;34}

Diese Fahigkeit hat es mir in der Vergangenheit moglich gemacht, Mandanten, denen die

Annahme in die private Krankenversicherung verwehrt war, diese zu ermoglichen.
Eingehende Analyse vorliegender Befunde mit eigener Einschatzung und Riicksprache mit
den Risikopriifern machte es maoglich.

Es ist immer wieder die Kompetenz die entscheidet, nicht die Rhetorik oder ein
wohlwollender Ratschlag.

Seit 1998 bin ich in der Versicherungsbranche tatig. Fast von Beginn an spezialisierte ich
mich auf die PKV und die Absicherung der Arbeitskraft. Spater (2005) folgte die
Pflegezusatzversicherung.

Neben der jahrelangen Erfahrung, die ich bei meiner Tatigkeit gewann, bildete ich mich
regelmalig juristisch und medizinisch fort. Die gemachten Erfahrungen in der eigenen
Familie bieten eine praktische Grundlage flir mein spateres Handeln. Bis 2007 lebte ich in
Berlin - Zehlendorf.

Ich pflegte meine Eltern nacheinander mit der Dauer von ca. 14 Jahren. Dann, nachdem
meine Schwester an Krebs verstarb, die ich zuvor selbst kiinstlich erndhrte, zog ich ins
Umland - kaufte einen alten Bauernhof (1870) mit meiner Freundin.

Ich arbeite dort, wo andere Urlaub machen. Die Pferde stehen draulRen, die Hiihner gackern,
Hund und Katze spielen wir miteinander und ich bin fast durchgangig erreichbar.
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Verschiedenes zum Thema (z.T. Ausziige aus der Beratung):

Es gibt verschiedene Moglichkeiten, die Arbeitskraft abzusichern. Es gibt aber nur eine
Absicherung, die das Restleistungsvermoégen/ die Verdnderung des Alltages nach Krankheit,
Korperverletzung oder Krafteverfall in Bezug auf den Alltag zuvor bewertet.

Teilausschnittsdeckungen:

e Unfallversicherung/Absicherung ausschlielich bei Unfallgeschehen

e Krankheit/Tagegeld: Kostenerstattung Krankheitsfalles und Verdienstausfall (AU)
e Schwere Krankheiten: Erstattung ausschlieBlich bei definierten Erkrankungen

e Berufsunfihigkeitsversicherung

e Verlust von Grundfahigkeiten: Sehen, fassen, Treppen steigen etc. sind versichert
e Erwerbsunfadhigkeit: Restleistungsfahigkeit < 3 Stunden = irgendeine Tatigkeit

e Pflegebediirftigkeit: Kostenerstattung laut Vereinbarung ausschliel3lich bei Pflege
e Multirisk: anbieterabhangiges Konglomerat von Versicherungsschutz

Rechtsgrundlage.

Gesetz uber den Versicherungsvertrag
(Versicherungsvertragsgesetz - VVG)
§ 172 Leistung des Versicherers

(1) Bei der Berufsunfahigkeitsversicherung ist der Versicherer verpflichtet, fiir eine nach Beginn der Versicherung
eingetretene Berufsunfahigkeit die vereinbarten Leistungen zu erbringen.

(2) Berufsunfahig ist, wer seinen zuletzt ausgelibten Beruf, so wie er ohne gesundheitliche Beeintrachtigung
ausgestaltet war, infolge Krankheit, Kérperverletzung oder mehr als altersentsprechendem Kréafteverfall ganz oder
teilweise voraussichtlich auf Dauer nicht mehr austiben kann.

(3) Als weitere Voraussetzung einer Leistungspflicht des Versicherers kann vereinbart werden, dass die
versicherte Person auch keine andere Tatigkeit ausiibt oder austiben kann, die zu ibernehmen sie auf Grund
ihrer Ausbildung und Fahigkeiten in der Lage ist und die ihrer bisherigen Lebensstellung entspricht.

Jede zusatzliche Formulierung die Tarife schlussendlich voneinander unterscheidet davon
nur im Sinne einer Besserstellung des Versicherten hinzugefiigt werden.
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Privatrecht und Sozialrecht:

6. Begriff der Berufsunfahigkeit

Der Begriff wird in den Versicherungsbedingungen erlautert.

Die dort genannte Definition weicht von dem Begriff der Berufsunfahigkeit bzw.
Erwerbsminderung im Sozialrecht ab. Sie entspricht auch nicht dem in den Versi-
cherungsbedingungen in der Krankentagegeldversicherung verwendeten Begriff
der Berufsunfahigkeit.

Krafteverfall.

OLG Frankfurt am Main

Krafteverfall ist das nachlassen der kérperlichen oder geistigen Krafte ohne Minderung der
Belastbarkeit Giber den altersentsprechenden Zustand hinaus (Prélls /Martin a.a.0.). Da gemaR ZDV
46/6 Nr. 101 der Einsatz als Luftfahrzeugfiihrer oder als Luftfahrzeugbesatzungsangehoriger der
Bundeswehr hohe Anforderung an die physische und psychische Leistungsfahigkeit stellt, ist mit dem
Wegfall dieser ,korperlichen Tauglichkeit” noch nicht gesagt dass der jetzige Zustand des Klagers
nicht altersentsprechend einzustufen ist."

Versicherungsschutz friih abzuschlieBen zahlt:

e Wer noch jung ist, hat in der Regel eine bessere Gesundheit, als in spateren Jahren

e da noch kein Beruf ergriffen ist, kann dieser auch nicht als risikoerschwerend
bewertet werden. Auch Schiiler sind versicherbar und Hausfrauen. Es geht um deren
Status, denn ein Beruf liegt nicht vor. Aus diesem Grunde ist der Name
Berufsunfahigkeitsversicherung eigentlich falsch gewahlt

e Hobbys, die das Risiko flir den Versicherer erhohen kdnnten, werden meist noch
nicht betrieben.

e Der Glaube, bei einem spateren Eintritt Beitrage zu sparen, ist falsch. Wer spater
beginnt hat Beitrage die sich von den Beitrdgen eines Schiilers in derart
unterscheiden, dass der geglaubte finanzielle Vorteil nicht existiert. Es gibt lediglich
den Nachteil des Risikos in der Zeit, in der es noch keine Absicherung gibt.
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Wer friih beginnt, spart sogar!

Fliesenleger, geb.: 1997
*Rentenhdhe: 1500,-€

*Beitrag: 169,76 €

*Versicherungssumme: 91.670,40€

*Gez. Beitrdge bisdahin: 61.113,60 €

*Rente bis Vers. EA: 270.000,- €

4
==

P— >

—

Schiiler, geb.: 2007
*Rentenhohe: 1500,-€

*Beitrag: 84,22€

*Versicherungssumme:55.657,80€

Leistungsfall mit 50.

*Gez. Beitrdge bis dahin: 45.478,80 €

*Rente bis Vers. EA: 270.000,- €

Kaufm. Angest., geb.: 1997
*Rentenhohe: 1500,-€

*Beitrag: 61,37€

*Versicherungssumme:33.139,80€

*Gez. Beitrdge bis dahin: 22.093,20€

*Rente bis Vers. EA: 270.000,- €

*Rest abzgl. Beitrag: 224.521,20€ *Rest abzgl. Beitrag: 247.906,80 €

*Rest abzgl. Beitrag: 208.886,40 €

*Beitrag/Rente: 12,22 Jahre*®

*Beitrag/ Rente: 4,41 Jahre* *Beitrag/Rente: 5,93 Jahre®

Man sagt: Den Gewinner erkenne man am Start. Der Zeitpunkt, eine solche Absicherungzu vereinbaren, gilt als Start.
Copyright: Frank Dietrich Fachmakler

In diesen Beispiel belegt sich, dass nur der, dersich sicher sein kann, keine Erkrankung zu bekommen und niemals einen Unfall zu
erleiden, den Berufeines kaufmannischen Angestellten (Schreibtischposition) zu ergreifen, durchaus spatermit einer solchen Absicherung
beginnen kann. Wer aber kann das garantieren, zumal auch Hobbys in die Bewertung einflieRen?

* Der Restrentenanspruch bis Endalter geteilt durch bisher gezshlte Beitrage. Voraussetzung: Die Leistung muss auch die Benchmark der Nachpriifung im Sinne der Erstattung” bestehen. Wir gehen in
dieser Annahme von einer Leistungsregulierungzu 100 % aus. Die Realitdt spricht leider oftmals etwas anderes. Wer sich eine solche Absicherung erspart, istim wahrscheinlichen Leistungsfall kemmentarlos
ohne Absicherung Andere haben bisher zu einem B0-prazentigen Anerkenntnis eines Leistungsanspruches suszugehen. Die anderen 20 % sind ein realer Leistungsanspruch, eingeklagt durch die
Rechtsschutaversicherung Niemand machte ein Spiel beginnen, wenn es bereits verloren hat!

Der "Wert" der Absicherung

Eine unterstellte Berufsunfahigkeit mit 35 Jahren, ein Einkommen von 1.500€ netto
bedeutet ein Verlust von 540.000,- € an Einkommen bis zum Renteneintrittsalter (65). Das
Leben geht trotz dessen weiter aber ohne die spatere Rente, denn es konnte nichts
eingezahlt werden.

Wurde dariiber schon einmal nachgedacht? Viele Interessenten haben ihren Ruhestand
geplant, nicht aber die dazu notwendigen Beitrdage auch abzusichern. Ein Versicherer bietet
sogar ohne Gesundheitspriifung die Absicherung solcher Vorsorgen bis zu 250 € Beitrag ab.
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Worauf Sie achten sollten (Auszug).

Die BU Kriterien (Auszug) in Bezug auf den § 172 des VVG:

e Wie ist der versicherte Beruf definiert? Ist es "der Beruf" oder der "zuletzt ausgelibte
Beruf", wie er ohne gesundheitliche Beeintrachtigung ausgeiibt wurde.

e Was fiihrte zur Berufsunfahigkeit? Krankheit, Kérperverletzung oder (mehr als
altersentsprechender) Krafteverfall?

e Welche Dauer der Beeintrachtigung ist vertraglich vereinbart, den Leistungsfall zu
begriinden? Riickwirkend? Voraussichtlich?

e Gibt es eine Arztanordnungsklausel und wie ist diese definiert?

e Wird auf die abstrakte Verweisung verzichtet - ausdriicklich, indirekt oder tiberhaupt
nicht?

e Wieist die konkrete Verweisung definiert - insbesondere im Bezug auf die soziale
Stellung, Fahigkeiten, erlerntes und das Einkommen?

e Auch fiir Angestellte ist die Umorganisationsklausel zu priifen. Gerade hier gibt es
sehr groRe, oftmals nachteilige Bestimmungen fir die Versicherten.

e Wie ist die Nachprifung gegentiber der Erstprifung zur Bemessung der
Berufsunfahigkeit definiert? Gibt es Unterschiede?

e Gibt es eine AU-Klausel? Welche Fristen sind zu beachten? Wer erhalt Geld, wer nicht
im Falle der AU und wie ist diese nachzuweisen?

e Wie ist das Berufsbild bei voriibergehenden oder langeren Ausscheiden geschiitzt —
und wie Befunde lange?

Dieser Auszug soll Ihnen die Mdglichkeit geben, selbst zu priifen, inwieweit sie diese
einzelnen Fragen verstehen und auch beantworten kénnten, wenn sie die Auswahl
unterschiedlicher Formulierung vor sich haben. Sofern Sie unsicher sind, sollten Sie unsere
Beratung in Anspruch nehmen. Diese ist unverbindlich und kostenfrei. Auch sichern wir
Ihnen zu, sie nicht mit anrufen oder E-Mails zu belastigen. Nicht nur dass das nicht zu
unserer Geschaftspolitik gehort, sondern uns fehlt auch die Zeit dazu, da wir sehr viele
Vorgange standig zu bearbeiten haben.

Kammerberufe:

Die Pflichtmitgliedschaft in den Kammerberufen tauscht in der Regel eine solide Absicherung
im Fall der Berufsunfihigkeit vor. Uber 90 unterschiedliche Satzungen gibt es am Markt. Die
meisten davon leisten nur dann, wenn der Versicherte zu 100 % nicht mehr in der Lage ist
irgendeine Tatigkeit bis zu 3 Stunden austiben zu kdnnen. Auch muss er erworbene
Berechtigungen Lizenzen und Zulassungen im Leistungsfall zuriickgeben und die Rentenhthe
hdngt vom wirtschaftlichen Erfolg des versorgenden Unternehmens ab.
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Welche Hohe ist zu versichern?

Durchschnittlich werden ca. 700,- € bis 1.000,- € in Deutschland in den Vertragen
abgesichert. Fragen Sie sich bitte heute doch mal selbst, was ware, waren Sie morgen BU?
Wire das genug? Bitte mal den eigenen Warenkorb durchrechnen und nichts vergessen. Die
Betrdge liegen im Bereich der Grundsicherung, wie ein in Deutschland lebender Mensch
auch ohne eine solche Absicherung beantragen kann und erhalt. Grundsicherung und
Arbeitslosengeld zwei werden mit der privaten Berufsunfahigkeitsversicherung verrechnet,
nicht addiert.

Immer wieder liest man von steigenden Preisen. Dennoch wird meist vergessen, dass auch
im Vertrag zur Absicherung des Einkommens zu beriicksichtigen. Sehr viele Angebote sind
ohne Rentendynamik im Leistungsfall — was soll das?

Achtung, viele Anbieter prifen im Leistungsfall, ob es noch andere Absicherung gibt und
moglicherweise wird dann gegen gerechnet. Sie zahlten dann einen Beitrag fiir eine Rente,
die sie gar nicht erhalten diirfen. Dasselbe gilt fiir Anspriiche bei den Versorgungswerken.
Versichert darf zwischen 60-70 % des durchschnitten Bruttos, des Einkommens bei
selbststandigen vor Steuer.

Die steuerliche Betrachtung bei der Auszahlung (private
Vorsorge)

Die Beitrage, die zu einer privaten Berufsunfiahigkeitsversicherung eingezahlt werden gelten als
Sonderausgaben oder auch Vorsorgeaufwendungen. Damit kdnnen Sie steuerlich geltend gemacht
werden. Die dafiir geltenden Hochstgrenzen.

Kommt es dann zur Auszahlung im Leistungsfall so wird dieser Versicherungsschutz als ,,abgekirzte
Leibrente” definiert und damit ist der Vertragsanteil steuerpflichtig. Gehen wir davon aus dass
jemand bis zum 67 Lebensjahr entsprechend der aktuellen Gesetzgebung auch Versicherungsschutz
hat, so liegt der maximal Beitrag bei 30 % Steuern vom Ertragsanteil. In diesem Fall wiirde bei einer
Auszahlung von 2000 € und der damit verbundenen steuerlichen Belastung in Hohe von 600 € der
Grundfreibetrag von 696 € dagegen stehen.

Faustregel: Ertragsanteil + 1 ergibt den Steuersatz.

Bsp.: Eine bis zum 67. Jahr abgeschlossene Berufsunfahigkeitsversicherung, welche z.B. mit 42 Jahren
in Anspruch genommen wird, hat eine Restlaufzeit von 25 Jahren. Der Ertragsanteil in diesem Fall
betragt 26%. Man muss also bei einer BU-Rente von 1000 € monatlich 260 € versteuern. Bei einem
Grenzsteuersatz von 30% sind also 78 € Steuern zu zahlen.

© 2021 Frank Dietrich / Nachdruck und jegliche weitere Verwendung nur mit schriftlicher Genehmigung
Alle Angaben nach bestem Wissen, aber ohne Gewéhr

© Copyright FRANK DIETRICH. FACHMAKLER.



FRANK DIETRICH. FACHMAKLER.

Erste Schicht : Basisversorgung Zweite Schicht : Zusatzversorgung Dritte Schicht : private Viorsorge

KLV nach 31.12.2004: Rirup Riester / Betriebliche Altersvorsorge i amre el el

der Freibetrige. / Ertragsanteil.
Dabei richtet sich der Ertragsanteil
nach der Leistungsdauer des Vertrags
und dem Beginn der Rentenzahlung.

Beitrdge wurden pauschal versteuert:

Freibetrag 8.004 € (Stand 2010) .
Besteuerung des Ertragsanteils

Ab 2005 mit 50% versteuert: fir alle,

wobei bis 2020 die Versteuerung Beitrdge aus unversteuertem
jahrlich um 2% steigt —auch in der Einkommen oder Riester: 100 %
staatlichen EU — Rente. Besteuerung.

Weiterhin steuerfrei: Renten aus gesetzl. Unfallversicherungen, Kriegsopfer-/ Wehrdienstrenten, Ausgleichszahlungen
(Lastenausgleichsgesetz / Bundesvertriebenengesetz), Renten zur Wiedergutmachung nationalsozialistischen Unrechts

@ Copyright FRANK DIETRICH FACHMAKLER GMBH

Ursachen der Berufsunfahigkeit:

3%

W Fraten Quelle GDV. Stand 2016

25% Manner Bewegungsapparat

20%

15% Psyche Herz - Kreislauf Unfal Anderes
10% Nervensystem

5 Krebs Verdauung

Copyright FDFM GmbH

Und noch immer ist der Vormarsch der psychologischen Erkrankungen nicht gestoppt. Schon aus
diesem Grunde ist niemand frei, diese Vorsorge zu vereinbaren.
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Somatische Beschwerdebilder auf dem Vormarsch:

16%

Unipolare Stérungen

Angststrungen

2%

Medikamen|

Psychische Starungen mit)

Essstorungdn

1%

Quelle. Alte Leipziger. Copyright FDFM GmbH

Erste Symptome:

Fibromyalgie Tinitus

Somatisierte Depression

, Objektbezogene Ausldse
Erh&hte allergische
_ Sensibilitat

chronische
Ruckenschmerzen

Spannungskopfschmerz s
Herzbeschwerden I

I
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Schwindel

Leerer Kopf

Hohe Herzfrequenz

==

Durchblutungsstérungen
der Extremitaten

=

Atemnot

Magenprobleme

Copyright FDFM GmbH

Die staatliche Zahlung im Leistungsfall.

FGemessen am letzten Bruttoeinkommen

Kein Anspruch

>6h 3-6 h < 3h

Verbleibende Restarbeitszeit

Um Anspriiche nach diesem Gesetz zu haben, hat man in den letzten fiinf Jahren vor Eintritt
der Erwerbsminderung mindestens drei Jahre lang Pflichtbeitrage entrichtet und es muss vor
diesem Eintritt, die allgemeine Wartezeit erfiillt worden sein - eben die flinf Jahre.
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Eine Erwerbsminderungsrente erhalt man nur dann, wenn man in den entsprechenden
Zeitraumen nicht mehr in der Lage ist, irgendeine Tatigkeit auszuliben. Betrachten wir den
Arbeitsplatz des Parkhauswachters. Es wird sicherlich noch méglich sein 3 Stunden am Tag in
absehbarer Zeit auf einen Knopf zu driicken - oder?

Studenten und Berufseinsteiger erfiillten meist weder Wartezeit noch die Zahlung der
Pflichtbeitrage und sind damit in hochstem MaRe gefahrdet. Dasselbe gilt fiir Schiler. Hier
geht es nicht um die Absicherung des Einkommens, sondern den Stand, beispielsweise eines
Gymnasiasten, der nach Krankheit oder Unfall nicht mehr an diesem Unterricht teilnehmen
kann und eine Sonderschule zu besuchen hat.

Achtung vor der Schiiler-BU-Klausel. Sie hort sich gut an, stellt den Versicherten meiner
Meinung nach eher schlechter als man durch den Namen vermutet. Bei einigen Anbietern ist
die Schiler BU Klausel eigentlich nur eine Absicherung gegen Erwerbsunfahigkeit und damit
obsolet.

Der personlich richtige Tarif.

Die beste Berufsunfahigkeit fiir gibt's nicht. Was sollte ,,beste” sein? Wie auch die Private
Krankenversicherung ist dieser Versicherungsschutz individuell zu vereinbaren.

FuBangeln und Hintertiirchen, die man in der Fachsprache Regulative nennt, sind zu
erkennen und moglichst zu umgehen. Wie ware eine hochstrichterliche Rechtsprechung
gegenlber einem festen Prozentsatz bei der zumutbaren Einkommensreduzierung in der
Nachprifung zu bewerten. Wie sieht es beim Krafteverfall gegeniber dem mehr als
altersentsprechend Krafteverfall aus?

Auch die Berufsgruppeneinschatzung ist bereits eine erste Hiirde. Um schon diesen Fehler
nicht zu machen, sollte man eine moglichst genaue Tatigkeitsbeschreibung unter Nennung

aller vorhandenen Ausbildungen zusammentragen und den Versicherer selbst befragen.

Hier ein kleiner Film, der die Fehler von Interessenten bei der Absicherung beleuchtet.

Ein paar Hinweise zu den Tarifen am Markt:

e Tarife mit verkiirzter Versicherungsdauer als Tarifmerkmal birgen moglicherweise
die Gefahr nach Beendigung des Vertrages und Umwandlung in einen langeren
Vertrag in sich, das berufliches Risiko neu zu bewerten.

e Tarife fur Studenten beginnen oftmals mit verringerten Beitragen. Die dadurch
fehlende Finanzierung versucht der Versicherer in spateren Jahren mit erhéhten
Pramien hereinzuholen. Da diese Stufen bei Vereinbarung eines solchen Vertrages
zuvor bekannt sind, sollte man die Hohe und die Bezahlbarke prifen.
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e Auch sind sogenannte Starterpolicen fir meine Augen nicht sinnvoll. Das vorne
angesparte, weil man den Beitrag subventioniert bekommt, zahlt man hinten tber
eine wesentlich langere Zeit meist mehrfach zurick.

e Ob vorsatzlich oder fahrlassig lasst sich rechtlich oftmals nicht wirklich klaren. Daher
empfehle ich darauf zu achten, in der entsprechenden Klausel, was nicht versichert
ist, die Formulierung fiir den StralRenverkehr genau zu betrachten. Jeder von uns ist
schon mal zu schnell gefahren oder hat das Rotlicht nicht gesehen :-). Vorsatzliche
Ausfiihrung sollten also im StraBenverkehr mit versichert sein.

Die beste Absicherung: Erndhrung und Bewegung — die
Lebensfiihrung selbst.

Die Zusammenhange von Erndhrung und Bewegung sind fir den Erhalt der Gesundheit und
damit auch fir den Erhalt der Arbeitskraft grundlegend. Leider wird in der heutigen Zeit
Wohlstand mit Konsum und Faulheit im Sinne von Bewegungsarmut verwechselt.
Ungesunde Erndhrung, meist auch noch in Eile eingenommen, fihren immer frither im Leben
der Menschen zu Erkrankungen.

Diabetes im Kindesalter, koronare Herzerkrankungen in der Pubertét und ganz einfach
Ubergewicht, schon in jungen Jahren, sind heute keine Seltenheit mehr.

Betroffene Menschen verlieren ihre Gesundheit, erkranken organisch oder psychosomatisch.
Die Erwerbstatigkeit ist eingeschrankt — die Familie und das personliche Umfeld werden in
Mitleidenschaft gezogen. Immer 6fter fallen Menschen zudem noch in die soziale Isolation
und werden dann oft auch pflegebedirftig.

Sowohl die Erwerbsfdhigkeit als auch die Pflegebediirftigkeit sind fast nie abgesichert — der
Sozialstatus droht.

Bitte Bleiben Sie gesund.
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